LASE

Vel’trl eb m |tarbe|ter/| n PeCo Systemtechnik GmbH

Wir bieten:

Vielseitiges, interessantes und reizvolles Aufgabengebiet

Befristeter Arbeitsvertrag fur 24 Monate

Ein spatere Ubernahme in ein unbefristetes Arbeitsverhaltnis ist moglich
Arbeitszeit: Vollzeit (40 STD)

Freundliches, engagiertes Team

Ihre Aufgaben:

Neukundengewinnung und Betreuung von Bestandskunden
Verkaufsplanung, Preiskalkulation und Angebotserstellung
Vertrieb von Systemldsungen und Komponenten

Technische Beratung der Kunden und Produktdemonstrationen
Teilnahme an Messeaulftritten

Projektbegleitung bis zur Installation

Aktive Mitarbeit bei kleineren technischen Anwendungen

lhr Profil:

Abgeschlossene kaufménnische Ausbildung

Erfahrung im Vertrieb

Kontakt- und Kommunikationsstarke am Telefon und im AulRendienst
Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Sicherer Umgang mit MS Office

Elektrotechnisches Verstandnis

Reisebereitschaft

PKW-Fuhrerschein

Eigeninitiative und Eigenverantwortung

Organisationstalent



